
奋斗 之 我的工作我做主

剧情概况：讲两个刚毕业的性格迥异大学生的在面试和就业过程。 一

个浮夸，有自己的小聪明。一个做事诚恳但死板。他们在使用期时，

更加认识了自己，改变了自己的工作态度和方法， 找到了自己的定位。

人物 吴烦 陈佳 人事部经理张萍 助理刘叶

第一幕 招聘现场

（吴烦在门口徘徊等待和他一起面试的好兄弟陈佳）

吴：“都知道钱是脏的，但大家都在争，都知道吸烟有害健康，但大

家都在抽，都知道本故事纯属虚构，但大家都在看。都知道大学生毕

业等于失业，但大家都在考。都知道我这样的工作很难找，但自我感

觉良好。同学们是不是也感觉我很帅啊” （跑下台去自我吹嘘：小哥，

你太帅了！）

（场内气氛达到高潮，回原地，鞠躬）

吴：谢谢大家，在我辉煌事业即将开始的第一天给我鼓励！

这时陈佳急冲冲的跑过，一身西装革履

吴：（一脸不高兴）你怎么搞的？这个时候才来，都几点了？

陈：（笑）迟到五分钟吗？就五分钟，我打扮了下（笑）

吴：（上下打量了陈）哟！行了行了 ,快进去吧 ! 

会议室

刘叶：下一位

吴：（进门）你们好。

（刘叶伸出手刚要说请坐， 楞在那。吴烦把简历递给刘单手伸向对面



的一把椅子，没等他说就立刻坐下，导致刘很尴尬）

张萍：（一手翻手上的一叠简历，一边问）那个。 。。（被吴打断）

吴 :我叫吴烦。口天吴，麻烦的烦。毕业于美丽的海经院。

张萍：（头不动两眼上翻看一眼吴， 打断他“你这情况我很了解了！！！”

继续翻简历，抽出一份很快看完，又看了吴勇）这就是你的简历？除

了姓名，性别，性格，其他都是空的？那你想告诉我什么？你达到什

么程度了？

吴：（故作害羞，害羞装）。问得那么直接，嘿嘿，这个嘛 ⋯ .. 革命之

路漫长，任重而道远，我一定会在今后的工作中，发扬不怕苦不怕累

的奉献精神，为我公司的可持续发展献出我。 。。最珍贵的东西！（夸

张手法带动现场气氛）

张：停！麻烦你现在站起来，向后转，向前走（吴发现不对头，是让

他走的意思）！

吴：（突然反映过来）等等，其实我想说的是，脸面是可以化妆的，

甚至整容，第一印象往往是不真实的，欺骗、伪装，这都是为了用来

取悦你对他的第一印象的。 （坐正）我的简历告诉你我是谁，我做什

么，我觉得就可以了，至于能做的怎么样，那得用实践来证明。

张萍：（想了想）也许吧，那请你先回去，等候通知。

刘叶：先生你可以出去了。 （对门口喊）下一位。

陈佳：（进来，看着吴烦，吴烦不情愿的出去。刘目送吴烦出去，再

回头看两位招聘者，点下头，身体微斜弯一下）你们好！

刘叶：你叫什么名字？



陈：陈佳（有点紧张的整理者衣服并看着张和吴）

张萍：（抽出简历） 你和前面一位是一起的？

陈（憨笑）我们是朋友

张萍：你的简历填写得很认真，很漂亮嘛。看得出你是个谨慎的人！

陈（憨笑）：谢谢

张萍：你刚毕业，在学校有担任干部职务吗？

陈：我是班长！

张萍（满意点头）：你先回去吧，等我们通知。

陈：好的，谢谢。

旁白：面试结束后张萍和刘烨在会议室商量

张萍：你觉得今天面试的人有哪些可以录用啊？ 你说那个吴烦

和陈佳怎么样？

刘叶：那吴烦啊！油嘴滑舌的，没正经。那个陈佳倒是比较朴

实。

张萍：哈！他那瞎掰的劲，把我都快忽悠进去了。不过吴烦他

还是有些自己想法和见解的。

刘叶：脸皮也厚，赶都赶不走。

（两人一起笑）

张萍：那吴烦可能并不坏，只不过嘴油了点，我觉得啊。倒是

可以考虑录用试试， 他那张嘴瞎掰的劲倒是真的能忽悠人， 我们现在

正需要这种思维活跃，具有创造了的人嘛！

刘叶：我看你已经被他忽悠进去了。那就通知他们明天报道？



张萍： (很轻松的说 ) 行,你打电话吧。

旁白：（电话铃声响）喂，你好！你是陈佳吗 ?恭喜你被我们公司录取

了，你们明天过来面试吧！

第二幕

陈佳：终于找到自己的工作了，虽然是在实习期，但我只要好好踏实

的工作，争取为公司多做事，踏踏实实的干好本职工作，我想我能留

在公司的！

吴烦：呵呵，推销员吗，就是凭着自己的嘴上功夫，运用下我聪明的

头脑，那顾客还不滔滔不觉得过来。

（此段可以加些背景音乐和舞蹈， 交较为轻快和轻松地， 表现大学生

初到社会的感觉）

旁白：吴和陈都来到俱乐部办公室见到张萍。 张萍介绍了他们的工作

并把交代了具体的工作内容。几天过去后 ⋯. 

陈：我们去哪里好呢？

吴：我们的工作是就是把业务再扩大， 吸纳个人或团体加入我们俱乐

部。这种高档的消费 当然是要去老板多的地方啊。 附近就有个办公楼。

走！

陈佳：（边走边说）我 最近看看了些销售的书，我觉得 做销售首先要

有耐心，要有自信。全面撒网，重点培养。 （想要往下说）

吴：（不耐烦的打断）你知道金融危机吧。那时候美国人遇到困难就。。。



噢！爸妈！噢！爸妈！在选总统的时候，有个非洲人叫奥巴马的，就

突然出现了，人家靠着自己的名字和美国人的信仰相符， 就当上了总

统。我就是未来的奥巴马， （走到某办公楼门口碰到一个老总模样的

男人）

第三幕 （同一幕用灯光表现）

吴笑脸盈盈地走向一个老总模样的男人： 老板，看你的身材一看就是

常运动啊，身材真棒。

男人：（脸上不禁露出笑容）谢谢，我确实经常运动。

吴：我说嘛，就是。现在的社会节奏和压力太大了，别看我现在还挺

年轻的，但身体不行了，老是觉得累，不知道您平时都在哪运动？

男人：呵呵，我都在健身房。

吴：在健身房多闷啊，在高尔夫球场那都惬意啊，呼吸呼吸新鲜空气

啊

男人（警觉的问）打高尔夫？你是干嘛的，如果是推销的就免了，

吴：不是，不是我就是想你介绍下！

男人：你就在这介绍， 行，你介绍，我走！（吴跟在后面大步走掉）

陈：（另一男人上场）先生，请问有意了解高尔夫俱乐部吗？

男人：对不起，我很忙！

陈：先生，不会占用您太多时间，我们的高尔夫俱乐部是我市最好的

一个，我们⋯⋯

男人：我都说了我很忙，你有完没完？



陈：愣住，手里举着简介

第四幕

旁白 :吴烦有点失落，但还是很快的振作

（一男人正在等人的样子 ）

吴（眼睛一转，一跺脚，又是一计冒出大脑）对陈说：嘿嘿，我又有

办法了，看我的（自信的，走着高昂的步伐）

吴：（走到男人跟前） 先生，打扰一下，您是在这家大厦开公司的吗？

男人：（上下打量了一下吴）是啊，怎么了？

吴：是这样的，我也想把我的公司搬过来，这里的物业怎么样？

男人：还行，也说不上好，这样的租金和这样的物管费，有这样的服

务也可以了，你是做什么的 ? 

吴：（思考片刻）做进口红酒代理（说着就要掏名片，摸了一阵，尴

尬的笑笑）不好意思，名片用完了，这里周边有什么娱乐项目吗？

男人：这到没有，新开发的地方，周围配套设施还不齐全，

吴：（装纳闷）那你们平是谈生意签合同，都在哪里签啊？

男人：请吃饭呗，饭桌上签。

吴：怎么还在饭桌上啊？这么老套

男人：那你们在哪签啊？

吴：现在不都流行请人吃饭不如请人流汗吗？我们一般在高尔夫球

场。边打球，边把合同就签了，还提升了公司形象。

男人：恩，听你这么一说，还有点道理。但我不是太了解高尔夫球俱



乐部啊！

吴：我常去的那家“大亨”俱乐部就挺好。档次相当高

男人：那会不会太贵啊？

吴：（感到有戏，非常兴奋）哪有那么贵。我们大亨高尔夫球俱乐部，

正在搞可秩序发展路线，为了让顾客满意，我们俱乐部，正在努力改

革，把价格降到最低，服务提到最高。 。。。。。。。。（滔滔不绝一番，才

发现有些不对，开始语无伦次，慢慢抬头，感觉男人已经发现露馅，

又要说些什么）

男人：你们大亨俱乐部？什么红酒公司 !你到底是干什么的？是不是

搞传销的？

吴：不是。。。。那个。。。这个。。。那什么。。。（）

男人：我说呢就你这样还能当经理，油嘴滑舌，还骗我是什么公司，

就凭你这张嘴，能当上经理才怪了！哼

旁白：吴烦呆呆的站在哪里

用背景音乐舞蹈表现他内心受挫心情低落！

（这是陈佳看到有些不对经，走了过来）

陈：先生你好。。。。

男人：这个搞传销的，把我刷了半天，知道我的时间有多宝贵么？ （吴

在旁，非常无奈，不知适从）

陈：对不起！（鞠躬）我替刚才我同事的行为，向你表示歉意（表情

镇定） 我们真是大亨高尔夫球俱乐部的员工

男人：你们！！想干什么！ 一伙的？！



陈：先生，您先不要生气，先听我说句话好吗？刚才我同事对你介绍

业务的方法是不太妥当， 那是为了，能吸引你更好的了解我们的业务，

您想想，就算方法不妥当，但我们的出发点也是为了您的公司好。 。

（吴烦冲上去，：大家好才是真的好，，，陈佳瞪了吴烦一眼。）

您再想想，我们俱乐部的业务是不是也可以成为一个你和合作伙伴沟

通的好方法？

男人：（想了想）有点意思，继续说下去

陈：和我们俱乐部合作，是一个可行之策。又赶上我们公司正在搞优

惠，你既能促进与合作伙伴的友好往来，又能节省一笔资金，何乐而

不为呢？为了表达我们的歉意，可以给您最大的优惠。您看。 。。？

男人：（思考）还蛮有道理，你的态度很诚恳，给我留张你的名片吧，

我会考虑的。

陈：我想邀请您，到我们公司免费体验，以表达我们的诚意。

（电话响。男人接电话）

男：好好，我马上就过来了

陈：我等你电话！（回头一瞥，看见吴没有反应，赶忙拉过来，一起

目送男人走）

吴：今儿个真不顺。

陈：（看着吴，很无奈地要了一下头很快的脸上又出现笑容） come on，

别这样，其实你的智慧和灵活的工作方式，也是取得成功的一方面，

这可是很多人求之不得的，就比如我，呵呵，你可别笑话我，我私下

很崇拜你的，真的，（清了一下嗓子） 可是，不能一味 只靠这些， 需



要加上诚恳的心和认真的态度还有脚踏实地的工作， {这样才能两全

其美，}古人不是说：（两人交谈中，吴陷入思考，不时点头，陈讲的

时候加上点动作）

吴：（思考的点点头）行，今天的经历就当成一个教训，我明白你的

意思了，我有信心做好！咱再去试试！ ！！！！！！！！！

（以下文字在屏幕中出现）

吴烦和陈佳在今后的日子里踏实诚恳的工作并运用自己的智慧， 拉到

了很多顾客。三个月的试用期很快就过去了。 他们出色的表现得到了

公司的好评与重用。


